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L’INSTALLATION EN OFFICINE
• Quoi acheter ? 

Un fonds de commerce 
Patientèle 
Agencements 

Des parts de SELARL – actions de SELAS de pharmacie

• Les étapes de l’acquisition  
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• Validation 
d’un prix 

• D’une date 
de cession

Compromis
Levée des 
conditions 

suspensives
Acte 2

• Prix définitif
• Transfert 

de la 
propriété

Acte 3



LE RÔLE DES CONSEILS 

• L’avocat
Accompagnement sur l’analyse des documents juridiques de la cible 
Accompagnement lors de la rédaction des actes 
Accompagnement pour la vie entre les associés 

Pacte d’associés
Règlement intérieur

Accompagnement durant la vie de l’entreprise 

• L’Expert comptable 
Accompagnement dans le montage financier de l’acquisition 

Analyse du prix d’acquisition 
Réalisation du business plan 
Impact fiscal 
Accompagnement auprès des banques 

Accompagnement durant la vie de l’entreprise 
Accompagnement quotidien à travers des points trimestriels 
Réalisation des déclarations comptables, fiscales et sociales 
Etablissements des comptes annuels  Fo
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VALORISATION D’UN FONDS DE COMMERCE
• Deux indicateurs 

Le chiffre d’affaires

La rentabilité
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VALORISATION DES PARTS DE SOCIETE
• La valorisation du fonds de commerce reste IDENTIQUE lors de 

l’achat des parts de la société

Fo
ru
m
 d
es
 m
ét
ie
rs
 d
e 
la
 p
ha
rm
ac
ie
  -
 T
ab
le
 R
on
de

C
ab
in
et
 R
ol
lu
x 
C
ha
m
pl
ia
ud
 e
t D
au
ph
in

V
EA
M
A
 G
R
O
U
PE

5



CONCLUSION
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• L’acquisition d’une officine reste un choix important 
Familial
De chef d’entreprise

• L’acquisition d’une officine reste économiquement viable

• L’acquisition d’une officine nécessite un accompagnement quotidien des 
conseils pour vous permettre de penser uniquement à votre métier de 
pharmacien



NOS COORDONNEES
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